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アットホームから
商品・サービスの
ご案内

アットホーム
営業担当紹介

各コーナーにご登場いただき、ありがとうございました。

今回ご協力いただいた加盟店の皆さまを担当させていただいておりますアットホーム営業スタッフです。

これからもよりいっそう皆さまのお役に立てるよう、さまざまなサービスのご提案をさせていただきます。

◎当コーナーでご紹介した商品・サービス等についてのお問合せ・お申込みは、営業担当または最寄りの営業所もしくは、カスタマーセンター〔ナビダイヤル：0570-01-1967 または 045-330-3410〕まで

「リスティング広告おまかせプラン」
Google AI×アットホームの運用ノウハウを掛け合わせた完全おまかせ配信のリスティング広告で、限られた予算でも
効果を得られるインターネット集客ツールです。貴店ホームページに最適な広告を手間なく配信できます。

ホームページ作成ツール ご利用会員さま限定

月額利用料は15,000円（税別）から１カ月単位でご利用可能です。詳しくは営業担当までお問い合わせください。

効果的な広告 Googleにおまかせ配信 掲載データを活用 最新機能をフル活用
不動産に興味があるユーザー
へ配信する「検索連動型広告」
と、興味を引くための「ディスプ
レイ広告」を同時配信します

貴店ホームページから広告
バナーやテキストを自動生成
し、サイトに興味のあるユー
ザーに広告を表示します

広告掲載データからユーザ
ーの年代・性別・デバイス・閲
覧曜日を確認できます

問合せ・購入をするユーザー
の動きを解析し、貴店ホーム
ページに最適な広告を配信し
ます
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静岡県三島市

㈱アスナロカン
守屋 理恵 さん

　静岡県三島市に所在する㈱アスナロカンは、

1987年3月に設立。賃貸事業用物件を中心に賃

貸・売買問わず全種目を取り扱っている。2011年

6月から同社で働く守屋理恵さんは、以前は他の

不動産会社で分譲マンションの販売を手掛けて

いたという。「育児のため一度は家庭に入りました

が、子育てが落ち着いてきたので、仕事を再開す

ることにしました。宅地建物取引士の資格を持っ

ていたので、不動産業界で就職先を探し入社しま

した」。

　守屋さんの担当は、賃貸事業用物件。お客さま

からの問合せ対応から物件案内、書類作成に至る

までの全てを行っている。「賃貸事業用物件の魅

力は、物件探しから開業までずっとお客さまのお

手伝いができるところ。ゼロからスタートし、店舗

がオープンするまでお客さまと二人三脚で一緒に

駆け抜けられる、事業用ならではの楽しさや感動

があります。『仕事をしている』という感覚はあまり

なく、とても楽しく働けています！」と充実した仕事

ぶりがうかがえた。なかなか決まらなかった物件を

決めた際にオーナーさまから感謝されることも、モ

チベーションアップにつながっているそう。

　明るく元気な守屋さんは、お客さまからも社員

からも愛されているという。社長からも、「賃貸事

業用物件の分野では、社内でナンバーワンの実

績。家庭と仕事を両立できるすばらしい社員で

す」と温かい人柄と実力を評価するすてきな言葉

をうかがえた。一方で、女性スタッフが多いという

同社。「同僚は、頼れる仕事仲間でもあり、主婦仲

間でもあります。仕事終わりに一緒に食事に行っ

たり、誕生日などをお祝いしたりしています」とコ

ミュニケーションあふれる社内の様子が伝わる。

　守屋さんの今後の目標は、お客さまやオーナー

さまから一番初めに声を掛けてもらえるようになる

こと。これからも、お客さまの開業という夢を叶え

る仕事を楽しんでいく。

「仕事が楽しい！」
お客さまと二人三脚な日々。

▶最近ハマッていること
仕事が楽しいです ！

▶好きな言葉
「飽きず、焦らず、諦めず」

仲介したお店で社長の奥さまの誕生日会をしたときの一枚。この
日以外にも、定期的にスタッフ皆で食事に行っているそう（一番
右が守屋さん）

「商売繁昌のアイデアと実践」にご登場

㈲神明不動産 様

越谷営業所 鈴木 亮平

「拝見、こだわりの店作り」にご登場

㈱トミオ 様

千葉営業所 宮下 雄輔

「活用しています！ アットホーム」にご登場

㈱住まい探しのパートナー 様

川崎営業所 冨島 優

「加盟店の看板社員さん」にご登場

㈱アスナロカン 様

沼津営業所 大石 響


